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Тактика «Условный эксперт» заключается в демонстрации мнимой 

компетентности, опирающейся на псевдонаучную терминологию или непод-
твержденные данные. Используются сложные термины, ссылки на «авто-
ритетные» источники. 

Данные примеры позволяют сделать следующие практические выводы. 

В массовой коммуникации следует учитывать, что применение данных 

тактик, таких как «Человек из народа» для формирования доверия или 

«Условный эксперт» для создания мнимого авторитета, требует осознания 

этических границ их использования. Для рядовых пользователей социальных 

сетей критически важно развивать навыки распознавания манипулятивных 

приемов, включая иронию, псевдонаучную аргументацию и эмоциональные 

провокации, чтобы своевременно возвращать дискуссию в рациональное 

русло. Модераторам платформ необходимо идентифицировать и минимизи-
ровать токсичные коммуникативные паттерны, связанные с использованием 

«речевой маски», поскольку они способствуют эскалации конфликтов в циф-
ровом пространстве. 
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СТРАТЕГИИ КОММУНИКАТИВНОГО ДОМИНИРОВАНИЯ  
В РУССКОЯЗЫЧНЫХ ТОК-ШОУ 

Под доминирование понимается стремление и способность индивида 
занимать главенствующее положение в группе и показывать влияние на 
других. С целью выявить и описать особенности коммуникативного домини-
рования в русской культуре, нами было проанализировано 5 выпусков 
русскоязычных передач продолжительностью 40 минут. Все передачи 
объединены одной тематикой: семья и социальные проблемы. 

В ходе анализа выпусков передач было выявлено 11 приемов комму-
никативного доминирования: интерпретация слов (24,8 %), прерывание 

(22,8 %), контроль над инициативой (17,4 %), вопрос для уточнения (13,4 %), 
эмоциональное воздействие (9,4 %), комплексные аргументы (4,7 %), приве-
дение фактов (3,4 %), использование сложных терминов (1,3 %), юмор 

(1,3%), перевод темы (0,7 %), обращение к общим интересам (0,7 %). 
В количественном плане среди всех тактик превалируют 3 группы: 

интерпретация слов (24,8 %), прерывание (22,8 %), контроль над ини-
циативой (17,4 %). 

Применение интерпретации слов предполагает уточнение смысла ска-
занного оппонентом с целью продемонстрировать неспособность оппонента 

передавать сообщение. Например: 
Гость: – Она приходила одна, без девочки. Покупала алкоголь, сига-

реты. 
Там.… Иногда какие-то продукты брала 
Ведущий:– То есть вы даже не знали, что у неё есть ребёнок? 
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Прерывание собеседника в ходе коммуникации является одной из мощ-
нейших тактик доминирования. Оппонент лишается возможности завершить

своё высказывание, что влечёт за собой прерывание мысли и как следствие

нежелание продолжать разговор. Например:

Гость 1: – Когда у Юли родился второй ребёнок от второго брака, Юля

ему говорила: «Вить, откажись, чтобы мне получать алименты, чтобы мне

были деньги, чтобы мне было…»

Гость 2: – И чё бы это дало?

Гость 1: – Всмысле, «и чё бы это дало»?

Наконец, тактика контроля над инициативой подразумевает ситуацию,

в которой индивид показывает своё стремление управлять ходом разговора,

беря на себя ведущую роль в коммуникации. Примером такого доминиро-
вания может служить следующая цитата:

Ведущий: – Слушайте, а вам не хочется, Сергей, как мужчине, за-
кончить вообще весь этот конфликт?

Таким образом, коммуникативное доминирование в русской культуре

реализуется за счёт использования 11 тактик. Основными функциями исполь-
зования таких приёмов являются сохранение своего лица, удержание

позиций лидера и сохранение авторитета.

                 

                                       
                                     

                                                              
                                                                    
                                                                       
                              

                                                                  
                                                               
                                                          

                                                                
                                                                 
                                                               
                                                               
                                                                    
                                       

                                                                  
                                                                 
                                                                        
                                       

                                                                     
                                                                                   


